
顧問先の資金繰り不安を解消できる税理士になる方法

新型コロナより怖い、資金繰り苦という病

税理士・資金繰り表プロフェッショナルこがねむしクラブ隊長 近藤学
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中小企業経営者への２つの質問（実話）

 業績の良さそうな会社の経営者には・・・ 利益の分だけお金が残ってないんじゃないですか？

 業績の悪そうな会社の経営者には ・・・ 消費税が払えないんじゃないですか？
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今日のセミナーの概要

1
•資金繰りの良い経営者と悪い経営者

2
•資金繰り苦から救う実践的な方法とツール

3
•資金繰り表で税金借入金の本質を伝える方法
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顧問先経営者のよくあ
る声、質問に

どう答えたらいいのか
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税金払うくらいなら〇〇に使ったほうがいい

税金支払いの繰延？とりあえず今払う税金が減った方がいい

税金払うのが嫌だ

借金はしたほうがいいの？

借入金に種類ってあるの？

コロナ融資使えるけど、借金を増やしたくない

借入金が多いと将来どうなるのか？



資金繰り表とは？

資金繰り表

予定表

日次 月次

実績表

月次

こがねむし日繰表 月繰表ツール
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資金繰りの展開図と節税

 本書では、実力キャッシュフローを確保することを、中小企業

のキャッシュフロー経営の目標と捉えている

 実力CF、本業CFを大きくするためには？

 経常収支を増やすか、税金を減らすか
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どっちが合目的か？
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課税の繰延型の節税

 繰延型節税が好まれる理由

現在バイアス

将来に得られる利益よりも目先の利益を優先

する傾向が強い偏り
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納税預金の心理的効果
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借りたら預金は増えるがやがて返済が始まる
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追加融資かリスケか？
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借入金を４つに分類する
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コロナ融資で借りたお金は別口座に

 パーキンソンの第2法則

支出の額は、収入の額に達するまで膨張する
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リアルオプションと借入金

 延期オプション

 拡大オプション

 縮小オプション

 撤退オプション

 転用オプション

 一時中断・再開オプション
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資金繰り表プロフェッショナル こがねむしクラブ

 ミッション

1.闇の国の経営者を、光の国に導く

2.資金繰り苦の根絶

3.税理士のポテンシャルを全開にするツールの開発・提供
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こがねむしクラブのソフトとツール（使い放題）

 資金繰り表ソフト

1. 実績表 こがねむし

2. 予定表 かぶとむし

3. 書籍付属の日繰り表・月繰り表
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こがねむしクラブの活動

 ２００名の税理士（弁護士・社労士・財務コンサルタント）が

所属しスケールメリットで色々お得情報が得られる

 定期的勉強会

 ZOOMで無料サポート
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こがねむしクラブのビジョン

 ソフトのクラウド化 今年から

 徹底的現場目線でのソフト・ツールの開発強化

 税理士のドラえもん化
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入会金無料キャンペーン

 通常 入会金 １６，５００円

月会費 １６，５００円（ずっとこの金額）

 ５月末まで入会金１６，５００円無料
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お申込みはコチラから！


