
長期化する有事に向き合いながら
出口に備える！

～希望を与える存在であるために～

税理士のコンサル業務に
大切な３つのこと



初めてzoomを使う人へ

快適に使う５つのポイント！

ミュートで消音を（質疑応答でオンに）

会議中はｷﾞｬﾗﾘｰﾋﾞｭｰを推奨（講義中はｽﾋﾟｰｶｰﾋﾞｭｰで講師がｱｯﾌﾟに）

ﾋﾞﾃﾞｵは胸上の顔出しで（AAPな場づくり、双方向性）

３分毎に自分の顔をﾁｪｯｸ（口角上げてAAPな場づくりを）

通信回線やPCの不具合の対応（落ち着いて再び入室を）

1.

2.

3.

4.

5.



今、どんな状況ですか？

当面の資金不足のことで、頭が真っ白になっている

しばらくは何とかなるが、先の見通しが不透明で不安

クライアントに何を伝えて良いのか、までイメージできない

■

■

■



どうなりたいですか？

当面の資金繰りの不安から解放され、はじめの一歩を

悲観値と楽観値の先の見通しを立て、心の平安と覚悟を

クライアントへの関わり方のスタンスを確立し、
社長が手放せない存在へ

■

■

■



和仁も影響を受けました

日本ＣＦコーチ協会４月強化研修会（満席）中止・全額返金

ＪＶの４月ビジネスモデル合宿（満席）の中止・全額返金

複数の出張セミナーが主催者判断で中止・キャンセルに

■

■

■



今、もっとも大切なものは？

あり方の確立
気を前に向ける

希望



さらに今、意識したいことは？

予定を変更しなければ
ならない時の意味づけ

私は今（ ）している！



まず、「あり方」の再確認
ビジョナリープラン



有事に大切な３つのこと

0.まず十分な手元資金を確保した上で

２段階の年間プランを立てる（お金と行動の両面で）

脱★孤立！ポジティブな側面にフォーカスする

長期戦に備えた戦略的仕込みプランをつくる

すべては希望につながる！

1.

2.

3.



１．２段階の年間プランを立てる

①お金のブロックパズルで逆算思考で目標策定し、
②キャッシュフロー計画表で年間スパンの計画へ
③楽観値と悲観値を認識して、

①年間アクションプランを策定し、
②延期や中止、やり方の改善を見える化する

１.お金

２.行動



１．２段階の年間プランを立てる
お金のブロックパズル



１．２段階の年間プランを立てる
キャッシュフロー計画表



１．楽観値と悲観値の２段階で
キャッシュフロー計画表



１．２段階の年間プランを立てる
年間アクションプラン



１．２段階の年間プランを立てる

Plan Do Seeを毎月回す

健康的な強制力

脱★孤立





２．脱★孤立！ポジティブな側面に
フォーカスする

話を引き出しながら整理

漠然とした不安→課題を明確化

行動しやすい！



２．脱★孤立！ビジョナリーコーチング



本で学ぶには



３．長期戦に備えた戦略的
仕込みプランをつくる

＜和仁の考え＞

2021年から社長のお金との
向き合い方が変わる
コロナで手洗いうがい習慣が
一瞬で根付いたように！



2021年から社長のお金との
向き合い方が変わる！

万一に備えて貯めるようになる

規模の拡大リスクを学ぶ

投資効果や生産性向上の大切さ重視

場当たり的経営→計画的経営へ

指示待ち→自立型社員の育成が急務

会社のビジョンやあり方の軸が重要

（社長にも社員にも）

常に気を前に向けさせてくれる

壁打ちの壁役のパートナーが必要に

モノ離れと社外専門家活用の加速

ネット（zoom）での対話が当たり前に

1.

2.

3.

4.

5.

6.

7.

8.

9.



３．長期戦に備えた戦略的
仕込みプランをつくる

＜和仁の考え＞

2021年からキャッシュフロー
経営が急速に求められる！
以前から知っていた手洗いうがい習慣が

一瞬で根付いたように！



2021年から社長のお金との
向き合い方が変わる！

万一に備えて貯めるようになる

規模の拡大リスクを学ぶ

投資効果や生産性向上の大切さ重視

場当たり的経営→計画的経営へ

指示待ち→自立型社員の育成が急務

会社のビジョンやあり方の軸が重要

（社長にも社員にも）

常に気を前に向けさせてくれる

壁打ちの壁役のパートナーが必要に

モノ離れと社外専門家活用の加速

ネット（zoom）での対話が当たり前に

1.

2.

3.

4.

5.

6.

7.

8.

9.



今、もっとも大切なものは？

希望

人は、道の先に希望があれば、
目の前のことをがんばれる。



さらに今、意識したいことは？

予定を変更しなければ
ならない時の意味づけ

私は今“変更筋”を強化
している！



2021年以降を見据えて今すぐできる

はじめの一歩は？

手元資金の確保！（１年分の固定費＋返済額を）

ＣＦ計画表とアクションプランを策定

脱★孤立！定期的な対話の場づくり（zoom積極活用）

この１年間の仕込みプランを策定

今日感じたことを仲間にシェア

1.

2.

3.

4.

5.



３．長期戦に備えた戦略的
仕込みプランをつくる

Zoom活用法をﾏｽﾀｰする(ﾊｰﾄﾞ&ｿﾌﾄ共）

ｽﾀｯﾌ教育でﾊﾟﾌｫｰﾏﾝｽをｱｯﾌﾟ

ｻｲﾄ、営業ﾂｰﾙ、ﾏﾆｭｱﾙの整備

執筆の前倒し（本、ﾌﾞﾛｸﾞ、ﾒﾙﾏｶﾞ、ﾆｭｰｽﾚﾀｰ）

新しいｾﾐﾅｰやｻｰﾋﾞｽの準備

ビジョンやあり方の検証

（自分自身にもスタッフにも）

ｸﾗｲｱﾝﾄや見込み客のﾌｫﾛｰ

（訪問しなくてもできる価値提供は？）

知の仕入（ｷｰﾊﾟｰｿﾝ、本、ｾﾐﾅｰ）

家族との対話、家事にトライ

1.

2.

3.

4.

5.

6.

7.

8.

9.



今、もっとも大切なものは？

希望

人は、道の先に希望があれば、
目の前のことをがんばれる。



さらに今、意識したいことは？

変更筋の強化

はじめに決めたことが、時代や環境の
変化で最適ではなくなった時、躊躇なく

変える勇気を持とう。



公開Q&Aタイム



CFコーチって、何をするの？

キャッシュフローコーチとは、経営数字を使って、経営者の本業の発展に
貢献するコーチです。 主に次の２つの役割を担います。

経営者の意思決定の判断基準や根拠を裏付けすることで、
実践を後押しする。

顧問先の社員向けにお金の勉強会をすることで、
社長と社員の立場の違いからくる危機感のズレを
第三者的に縮め、ベクトルを揃える。

１．

２．



クライアントはどんな成果を得るの？

漠然としたお金の悩みから解放され、
本業に専念できる！

うまく言語化できずモヤモヤしていたことが言語化され、
行動が加速する！

社員にも採算意識が芽生え、
立場の違いからくる危機感のズレやギャップが縮まる！

１．

２．

３．



CFコーチになる前と後の変化は？

士業の相場観から脱却して、収入が増える

顧客と「過去の話」ではなく「未来の話」ができる

ポジティブな仲間に囲まれて
モチベーションが持続し、仕事が楽しい

１．

２．

３．



これまで８年間で、
「キャッシュフローコーチ養成塾」を計５８期、延べ７００人以上の塾生を輩出



熱海セカイエで、キャッシュフローコーチ養成塾の修了者限定のビジョン合宿。



経営者向けの「お金のブロックパズル」を
なんと、品川女子学院の女子高生に実施



（株）プラネットとのＪＶでデンタルＣＦプロジェクト！



イッテンヨン 東京ドーム大会！
プロレスに学ぶビジネス理論・体感ツアー



ＭＶＰコンテストを後楽園ホールで開催！



CFコーチや協会の将来のビジョンは？

10年で全都道府県に1000人超のCFコーチが
活躍し、全国5万社にCF経営を導入支援

新たな職業の創造

CFコーチの活躍の場が国境を越える

日本発★新職業の輸出

ビジョン
１

ビジョン
２



CFコーチや協会の将来のビジョンは？

10年で全都道府県に1000人超のCFコーチが
活躍し、全国5万社にCF経営を導入支援

新たな職業の創造

CFコーチの活躍の場が国境を越える

日本発★新職業の輸出

ビジョン
２



CFコーチや協会の将来のビジョンは？

10年で全都道府県に1000人超のCFコーチが
活躍し、全国5万社にCF経営を導入支援

新たな職業の創造

CFコーチの活躍の場が国境を越える

日本発★新職業の輸出



CFコーチになる方法は？

士業などの資格は不問

１．入塾方法はコチラ
■ライブ講座 http://wani-mc.com/cf/

■ファシリテーター講座 http://wani-mc.com/cf/faci/

２．プレセミナー＆説明会（２、４、５月）はこちら
■ http://www.jcfca.com/

６月からの養成塾（ライブ講座＆ファシリテーター講座）に入塾して、
講義と課題を実践

１．

２．

http://wani-mc.com/cf/
http://wani-mc.com/cf/faci/


CFコーチ養成塾の内容は？

１回３時間の講義を全６回（毎回延長戦あり）
※毎回の講義は、音声＆配布資料のデータ提供あり

課題を通して講師から双方向のフィードバック

facebookグループを通して、講師や塾生仲間と行動を加速する環境

CFコーチ・スキルだけでなく、受注できる営業スキルも手に入る
→CFコーチという職業が、フルパッケージで手に入る

この養成塾のもう１つの側面。
それは投資効果が高くてロイヤリティがゼロのまったく新しいフランチャイズ。

参加費（ライブ講座は51万円、ファシリテーター講座は40万円・共に税別）

１．

２．

３．

４．

５．

６．


